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Diese Maklerinnen sind
die Besten. Schnell, ideenreich
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Exzellenz & Vertrauen

SIE MOCHTEN IHRE IMMOBILIE VERKAUFEN?

WILLKOMMEN BEI DEN MAKLERINNEN

Eine Immobilie zu verkaufen ist eine zutiefst
personliche Angelegenheit. Wir als erfah-
rene Maklerinnen sind uns des grolten
Vertrauens bewusst, dass Sie als Verkaufer
in uns setzen. Es ist nicht nur unsere Verant-
wortung, fUr Sie in kiirzester Zeit den besten
Preis zu erzielen, sondern auch einen wurdi-
gen Nachfolger fiir die Immobilie zu finden,
die oft jahrelang lhr Lebensraum war. Wir
begleiten den Verkauf Ihrer Immobilie — von
der Bewertung Uber die Besichtigungen bis
hin zum abschlieRenden Notarvertrag. Und
wenn Sie mogen, organisieren wir lhnen
auch Ihr neues Zu Hause.

Nehmen Sie jetzt Kontakt zu uns auf, besu-
chen Sie uns im Marchenviertel oder nutzen
Sie unsere Immobilien-Sprechstunden.
Wenn Sie es wiinschen, besuchen wir Sie
auch gern zu Hause.

In den letzten 15 Jahren konnten wir hun-
derte Immobilien mit neuen Bewohnern
oder Nutzern zusammenfiihren. Dabei
fokussieren wir uns auf die flinf Bereiche
Einfamilienhauser, Eigentumswohnungen,
Mehrfamilienhauser, Grundstiicke und
Gewerbeimmobilien.

Eine Auswahl verkaufter Objekte finden Sie unter:

www.nachhause-immobilien.de/referenzen

EINFAMILIEN-
HAUSER

Villa in Brandis b. Leipzig

MEHRFAMILIEN-
HAUSER

Wohnanlage in Jesewitz

GEWERBEOBJEKTE

Historischer Gasthof ,Zur
Wassermuhle” in Hofgen

EIGENTUMS-
WOHNUNGEN

Luxuswohnung Ferdinand-
Lassalle-StralRe, Leipzig

GRUNDSTUCKE

Baugrundsttick in Zwenkau




In kurzester Zeit und zu emem
sehr guten Preis konnten sie
unsere Immobilie verkaufen und
haben fuUr uns sogar ein neues
/uhause gefunden e wou
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ALTERS-
GERECHTIGKEIT

Was friher kein Problem
war, kann im Alter die
Freude am eigenen
Hauschen triben. Der
Garten macht mehr Arbeit
als SpaR. Die Kinder-
zimmer sind seit Jahren
unbenutzt. Die Treppe

ins Obergeschoss wird
immer beschwerlicher. Da
ist vielleicht der Zeitpunkt
gekommen, nochmal neue
Wurzeln zu schlagen, das
Hauschen zu verkaufen
und finanziell unabhangig
zu werden.




SCHEIDUNG &
TRENNUNG

Wenn eine Ehe oder eine
Beziehung scheitert, muss
das gemeinsame Eigen-
heim nicht zur Kostenfalle
werden, sondern sollte
beiden Parteien ein gutes
finanzielles Polster fiir
den Neuanfang sichern.
Als ausgebildete Media-
torinnen umschiffen wir
jeden Rosenkrieg und be-
halten den grofiten Nutzen
fur beide im Fokus.

Fine Sorge weniger

WANN WIR HELFEN KONNEN

Mehrmals im Leben kommt der Moment, wo das bisherige

Heim nicht mehr passt. Ob es zu groR oder zu klein eworden

ist, die familiare Situation sich verandert hat oder ein

Umzug in eine andere Stadt ansteht — in jedem Fall sind die

Maklerinnen mit diesen Situationen vertraut und begleiten

den Wechsel in die neuen vier Wande auf besonders

unkomplizierte und charmante Weise. Vor allem sichern wir

ab, dass lhnen in dieser Situation beim Verkauf der Immobilie

kein Fehler unterlauft und in kiirzester Zeit der absolute

Bestpreis daflir erzielt wird.

FAMILIEN-
ZUWACHS

Zu zweit war die Eigen-
tumswohnung perfekt.
Mit Kindern wird sie — mit
Hilfe der Maklerinnen —
zum finanziellen Grund-
stock flir das familien-
freundliche Eigenheim.

ORTS-
WECHSEL

Nach dem Umzug in eine
andere Stadt haben Sie fir
den Verkauf der Immobilie
mit den Maklerinnen einen
lokalen Partner, der vor
Ort agieren und reagieren
kann und Ihre Immobilie in
schnellstmoglicher Zeit
verkauft.

GEWINN-
MITNAHME

Als Kapitalanleger hat
man sich beim Investment
in eine Immobilie Rendite-
zZiele gesteckt. Wenn die
erreicht sind, garantieren
die Maklerinnen den
reibungslosen Verkauf mit
dem hochstmaoglichen
Verkaufserlos.

Kennen Sie jemanden, der sich in einer dieser Situationen

befindet? Dann geben Sie ihr/ihm doch bitte diese Broschire

und empfehlen Sie uns weiter!



Bestpreis mit Sahnehaubchen

WIR FINDEN FUR IHRE IMMOBILIE DEN FAIRSTEN PREIS -
UND LEGEN NOCH EINE SCHIPPE DRAUF

Der Preis einer Immobilie ergibt sich aus zahlreichen Faktoren,
die wir in unsere Preis-Analyse mit einbeziehen: Lage, Zustand
der Immobilie, GroRRen, Dringlichkeit des Verkaufs, vergleich-
bare Preisangebote. Wir analysieren daraus den realistischen
Preis, der im Markt auch tatsachlich erlost werden kann.

Aber mit ein paar Stellschrauben kann man den Preis noch
optimieren. So ist es manchmal sinnvoll, die Immobilie durch
leichte Sanierung nochmal richtig auf Vordermann zu brin-
gen oder durch ausgeliehene Moblierung (wir nennen das
Home-Staging) den potentiellen Kaufern zur Besichtigung ein
besonders wohnliches Ambiente zu prasentieren. Das ermog-
licht es uns oft, auf den ermittelten Preis noch ein Happchen
draufzulegen.

Lassen Sie sich von unseren vielen Ideen begeistern, wie wir
lhre Immobilie ins perfekte Licht ricken.

PERFEKTES EXPOSE OPEN HOUSE EVENT HOME STAGING

Das A und O fir Kaufer ist ein Die hohere Stufe zum Besichtigungs- Von uns ein Teppich, ein paar
professionelles Exposé mit aus- termin ist das Open House — Haus- schicke Mobel, Lampen, Bilder
sagekraftigen Fotos, Texten und besichtigung mit Event-Charakter. und lhre Immobilie zeigt sich beim

Grundrissplanen. Kaufer von ihrer besten Seite.




STARKES MARKETING

Aus allen Rohren: Wir organisieren
Flyer, Direktmailing, Vermarktung in
Internetportalen, Prasentation auf un-
serer Homepage und in Printmedien.

Die Maklerinnen wissen, worauf
es beim Immobilienverkauf
ankommt und haben sorgfaltig
und zuverlassig alle Unterlagen
zu emem professionellen Expose
zusammengestellt rammre scuries

* ok ok Kk &




Fachkundig, immer ansprechbar,
prompt und emfach beispiellos gut
in der Abwicklung! s kerre
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VERMARKTUNG ANGEBOTSPHASE

In dieser Phase wird der optimal erziel- Ihre Immobilie hat nun viel Interesse
bare Preis ermittelt, gemeinsam defi- erzeugt, jetzt gilt es, unter den Inte-
nieren wir die passenden Zielgruppen ressenten die Spreu vom Weizen zu
und uberlegen, Uber welche Medien und trennen. Zu den Besichtigungen kommt
Marketingaktivitaten diese am besten nur eine geeignete Vorauswahl, um
erreicht und zum Kauf motiviert werden Ihnen die ,Besichtigungstouristen” in
konnen. Ihren 4 Wanden zu ersparen. Mit den

Verkaufern verhandeln wir gemaR lhren
Vorgaben — auch etwas, was gelernt
sein will.



Power Passion, Perfektion

IHRE IMMOBILIE ALS STAR EINER
AUFWANDIGEN INSZENIERUNG

AUSWAHL DER KAUFER

Die aussichtsreichsten Kaufinteres-
senten unterziehen wir einer Bonitats-
priifung und gehen mit ihnen in die
konkrete Vertragsgestaltung. Oft ist es
hilfreich, den potentiellen Kaufern auch
eine gesunde Finanzierung anzubieten,
damit Sie komplikationslos zu Ihrem
Geld kommen.

Der Verkauf einer Immobilie folgt einer
gut geplanten Strategie. In jeder Phase
dieses Prozesses haben Sie mit den
Maklerinnen sowohl die professionelle
Erfahrung als auch die Leidenschaft fur
lhre Immobilie an lhrer Seite. Jede Pha-
se wird mit der notigen Sorgfalt und der
moglichen Schnelligkeit geplant und
durchgefiihrt, damit fir Sie der Verkauf
Ihrer Immobilie nicht zum stressigen
Kraftakt, sondern zum spannendsten
Geschift lhres Lebens wird.

KAUFVERTRAG

Mit der Beurkundung des Kaufvertrags
beim Notar wird der Kauf verbindlich
vollzogen. Wir stehen aber auch danach
noch an lhrer Seite, z.B. beim Umzug

in Ihr neues Domizil, bei der Suche
nach geeigneten Handwerkern, bei

der Optimierung der Versicherungen
flr das neue Wohneigentum oder bei
der Vermittlung von professionellen
Inneneinrichtern und kreativen
Kiichenstudios.



Der Dienstleistungsgedanke
stand immer im Vordergrund.
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Service rundherum

UNSER NETZWERK

Der Verkauf einer Immobilie ist eines der spannendsten
Projekte im Leben. Damit es auch entspannt ablauft,
bedarf es vieler Hande und vieler mitdenkender Kopfe.
Wir schatzen uns gllcklich, dass wir im Laufe der Jahre
ein riesiges Netzwerk an Partnern und Freunden aufge-
baut haben, die alle mit Herz und Seele fiir den erfolg-
reichen Verkauf lhrer Immobilie gemeinsam an einem
Strang ziehen. Von der Finanzierung der Immobilie bis

hin zur Innenarchitektin flirs neue Domizil, vom Versiche-
rungspartner bis zum Kiichenstudio konnen wir lhnen
zahlreiche Unternehmen und Partner ans Herz legen, die
sich alle das Siegel ,von den Maklerinnen empfohlen”
erarbeitet haben.



UNSERE EMPFEHLUNGEN

VERMESSUNGSWESEN

VDW

Dipl.-Ing. (FH) Uwe Hofmann
www.vdw-ing.de

MALERARBEITEN

if
I
i

Handwerksbetrieb seit 1981

Falk Hanewald
www.hanewald-gmbh.de

KUCHENSTUDIO

Thomas Diekmann
www.kuechen-leipzig.de

VERSICHERUNGS-
SCHUTZ

finanzhaus.co
AM»J_W

Hagen Robner
www.finanzhaus.co

BAUFINANZIERUNG

BAUFI

DOKTOR

www.swisslife-select.de/
torsten-glatzel

COACHING & WIRT-
SCHAFTS-MEDIATION

MO
A
Mo Kistner S

www.mokistner.training

TISCHLEREI

Stephan Teuchert
www.inba-gmbh.de

REISEN & IMMOBILIEN

- TRAVELS a7

Kristin Figmann
reisebuero-im-musikviertel.de

SENIORENBETREUUNG

Katarzyna Zbrzeska
frigga-seniorenbetreuung.de

SICHERHEITSTECHNIK

Alexander Wichmann
www.itloox.de

GRILLGERATE & CO.

Marcus Wiese
www.grill-wiese.de

STEUERBERATUNG

o O
cannex
Steuer- und Wirtschaftsberatung

Diana Elsner
www.connex-stb.de

NEU - UND GEBRAUCHT-
FAHRZEUGE

Sandra Rehmet
www.sternauto-gruppe.de

HAUSHALTAUFLOSUNG

mBbelland kalz

HAUSHALTSAUFLOSUNGEN & MOBELTAANSPORTE

Olaf Kalz
www.moebelland-kalz.de

INNENEINRICHTUNG

W KATJAINTERIOR
MAROCKE
Katja Marocke
www.marocke.de

HOME OFFICE
Plan@bjekt

Anke Mai
www.planobjekt.net



www.MinneMedia.de
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Nach Hause Immobilien GmbH & Co. KG
Froschkonigweg 1| 04277 Leipzig
Telefon: +49 341 8605966

Telefax: +49 341 8605967

E-Mail: info@nachhause-immobilien.de
Web: www.nachhause-immobilien.de

Nach Hause Immobilien in der Immobilien Gemeinschaftspraxis

Am Gutspark 16 | 04316 Leipzig Molkau
Telefon: +49 341 30689735

IMMOBILIEN-SPRECHSTUNDE

Nutzen Sie unsere Immobiliensprechstunden bei Fragen rund um die Themen
Modernisierung und Finanzierung, Kauf und Verkauf von Immobilien.

Montag: 14 — 18 Uhr // Reisebiiro im Musikviertel
Beethovenstralle 14, 04107 Leipzig - Zentrum-Sud

Dienstag: 16 — 20 Uhr / Nach Hause Immobilien
Froschkonigweg 1, 04277 Leipzig - Marienbrunn

Mittwoch: 12 — 18 Uhr / Immobilien Gemeinschaftspraxis
Am Gutspark 16, 04316 Leipzig - Molkau

Wenn Sie es wiinschen, besuchen wir Sie auch gern zu Hause.




